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Узнайте, как интеграция остатков 1С в CRM позволяет избавиться от ошибок,
сэкономить время и улучшить управление запасами. Получите единый
источник правды для вашего бизнеса.

Сколько стоит ручной учёт?

Каждый день ваши сотрудники тратят часы на ручной учёт остатков. Это не
только отнимает время, но и увеличивает риск ошибок: цифры в CRM могут
не совпадать с реальными запасами на складе.

Что меняется после внедрения?

После интеграции остатков 1С в CRM ваши менеджеры смогут получать
актуальные данные о запасах в режиме реального времени. Это позволяет
избежать ошибок при обработке заказов и повышает уровень обслуживания
клиентов.

Преимущества интеграции остатков 1С в CRM

Снижение количества ошибок: точные данные о запасах везде.

Экономия времени: автоматизированный процесс обновления информации.

Улучшение клиентского сервиса: быстрая обработка заказов и отсутствие
недопоставок.

Управляемость: все данные в одном месте для принятия обоснованных
решений.

Как это работает?

Интеграция позволяет автоматически синхронизировать данные между 1С и
CRM. Ваши сотрудники больше не будут заниматься ручным вводом данных, а



смогут сосредоточиться на продажах и обслуживании клиентов.

План внедрения интеграции

План по шагам

Шаг 1: Аудит текущих бизнес-процессов — понимание ваших нужд и
проблем.

Шаг 2: Проектирование интеграции — создание оптимального решения
для вашей компании.

Шаг 3: Пилотное тестирование — проверка работоспособности
интеграции.

Шаг 4: Запуск — полное внедрение интеграции и обучение сотрудников.

Шаг 5: Поддержка — оперативное решение возникающих вопросов.

Боли при выборе исполнителя

Типичные сомнения собственника

«Сколько это будет стоить?»
Мы поможем вам рассчитать ROI и показать, как интеграция значительно
снизит ваши затраты.

«А что если произойдут ошибки?»
С нашей системой синхронизации вы получите достоверные данные, что
минимизирует риск ошибок.

«Как быстро мы увидим результат?»
Скорость внедрения и результаты зависят от ваших текущих процессов, но
мы стремимся к максимальной эффективности.
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