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Узнайте, как внедрение CRM для отдела продаж с 5-15 менеджерами может
сэкономить время, уменьшить ошибки и увеличить контроль над продажами.

Сколько стоит ручной учёт?

Ручной учёт встречается во многих компаниях и может стоить дорого. Долгие
часы, потраченные на ввод данных, потеря информации, неэффективные
процессы – всё это приводит к упущенным возможностям и снижению
прибыли. Внедрение CRM помогает автоматизировать учёт, ускоряя работу
менеджеров и позволяя им сосредоточиться на продажах.

Что меняется после внедрения CRM?

После внедрения CRM ваша команда продаж начинает работать более
эффективно. Система позволяет быстро находить информацию о клиентах,
отслеживать взаимодействия и предлагать персонализированные решения.
Это приводит к росту продаж и повышению лояльности клиентов.

Как это влияет на ваш бизнес?

Внедрение CRM позволяет вам контролировать все этапы продаж. Вы можете
видеть, на каком этапе находится каждая сделка, анализировать данные и
прогнозировать доходы. Это даёт вам возможность принимать более
обоснованные бизнес-решения и оптимизировать процессы.

Этапы внедрения CRM

План по шагам



Шаг 1: Аудит текущих процессов. Вы поймёте, какие узкие места мешают
вашей команде работать эффективно.

Шаг 2: Проектирование системы. Мы поможем вам определить, какие
функции CRM будут наиболее полезны для вашего бизнеса.

Шаг 3: Обучение команды. Ваши менеджеры научатся использовать
систему с максимальной эффективностью.

Шаг 4: Пилотное внедрение. Вы протестируете систему на небольшой
группе пользователей, чтобы убедиться в её работоспособности.

Шаг 5: Полное внедрение и поддержка. Мы будем с вами на каждом этапе,
чтобы обеспечить плавный переход и решить любые возникшие вопросы.

Типичные боли при выборе исполнителя

Боли при выборе

«А как я могу быть уверен, что CRM действительно поможет?»
Мы предоставим вам примеры успешных кейсов и расчёты ROI, чтобы вы
могли оценить выгоды.

«Не потеряем ли мы данные во время перехода?»
Мы гарантируем, что все ваши данные будут перенесены, а ваши
менеджеры будут обучены работе с новой системой.

«Как контролировать использование CRM командой?»
Ваша команда будет видеть все этапы продаж, а вы сможете отслеживать
их работу через дашборды и отчёты.
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